W Polsce jestesmy od 6 lat. Rokrocznie znaczgco zwiekszamy zasieg dziatania i wyniki.
WCcigz rozbudowujgc zespot sprzedazy, na nowo powstate stanowisko poszukujemy:

Przedstawiciela handlowego
[Przedstawicielke handlow3
ds. sprzedazy serwisu

(praca mobilna + hybrydowa)

Misja stanowiska:
Budowanie rynku dla ustug serwisowych poprzez pozyskiwanie klientow, sprawng obstuge
i promowanie marki, w zgodzie z wartosciami i strategig firmy.

Osoba zatrudniona na tym stanowisku bedzie odpowiedzialna za:
- implementacje przyjetej strategii,

- realizacje zatozen budzetowych i innych wskaznikdw sukcesu,

- satysfakcje klientow,

- postrzeganie i reputacje marki,

- gromadzenie aktualnych danych o rynku.

Oferujemy:

- atrakcyjne wynagrodzenie

(czesc¢ stata 10.000 zt brutto/netto w zaleznosci od umowy, czes¢ ruchoma i premia),
- prace z dobrym produktem,

- wspotudziat w budowaniu firmy, tworzeniu polityki rynkowej i zasad pracy,

- dobre narzedzia pracy,

- ptaska strukture organizacyjng ze sprawng komunikacjg,

- przyjazna kulture organizacyjna.

Wiecej o zakresie obowigzkow:

- pozyskiwanie nowych klientow,

- diagnozowanie potrzeb klientow w zakresie serwisu urzgdzen w dokach przetadunkowych
oraz bram przemystowych

- budowanie i utrzymywanie relacji z klientami,

- sprzedaz ustug serwisowych firmy,

- implementacja dziatan marketingowych,

- raportowanie aktywnosci i osigganych efektow,

- monitorowanie podlegtego rynku w zakresie potencjatu, zmian i dziatar konkurenciji,

- wspotpraca z innymi dziatami firmy.

Do wiasciwego wykonywania pracy na tym stanowisku potrzebujesz:

- doswiadczenia w sprzedazy produktéw i/lub ustug technicznych dla segmentu B2B,

- umiejetnosci pozyskiwania klientow z segmentu B2B,

- umiejetnosci utrzymywania relacji z klientami,

- kompetencji technicznych niezbednych do rozumienia specyfiki dziatania oferowanych produktéw,
- umiejetnosci organizowania pracy,

- orientacji na wynik i poszukiwanie rozwigzan,

- wyksztatcenia wyzszego, najlepiej technicznego.

Zapraszamy, porozmawiajmy o wspolnych celach, o aspiracjach i przysziosci.

Aplikacje zawierajgce cv, prosimy przesta¢ na adres praca@inkema.pl



